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海隆公佈海隆公佈海隆公佈海隆公佈 2011 年中期業績年中期業績年中期業績年中期業績  

收入收入收入收入上升上升上升上升 32.0%至人民幣至人民幣至人民幣至人民幣 7.55 億元億元億元億元 
歸屬於本公司所有者的利潤上升歸屬於本公司所有者的利潤上升歸屬於本公司所有者的利潤上升歸屬於本公司所有者的利潤上升 106.5%至人民幣至人民幣至人民幣至人民幣 1.16 億元億元億元億元 

* * * * 
成功擴張國際市場成功擴張國際市場成功擴張國際市場成功擴張國際市場   進一步穩固行業領先進一步穩固行業領先進一步穩固行業領先進一步穩固行業領先地位地位地位地位 

 
 
財務摘要財務摘要財務摘要財務摘要 
 
人民幣 ’000 截至截至截至截至 6 月月月月 30 日止六個月日止六個月日止六個月日止六個月 

 2011 2010 增幅增幅增幅增幅 
收入收入收入收入 755,141 571,974 +32.0% 
毛利毛利毛利毛利 331,798 224,049 +48.1% 

毛利率毛利率毛利率毛利率 43.9% 39.2% +4.7% 
歸屬於本公司所有者的利潤歸屬於本公司所有者的利潤歸屬於本公司所有者的利潤歸屬於本公司所有者的利潤 116,235 56,289 +106.5% 
每股基本及稀釋收益每股基本及稀釋收益每股基本及稀釋收益每股基本及稀釋收益 ( ( ( (人民幣分人民幣分人民幣分人民幣分)))) 8.80 4.92 +78.9% 
 
(香港訊，2011年8月29日) – 中國領先非國有綜合油田設備和服務供應商海隆控股有限

公司(「海隆」或「集團」；股份代號：1623)公佈自今年4月於香港聯合交易所有限公

司主板成功上市後，截至2011年6月30日止6個月首份中期業績。 

 

在業績報告期內，集團錄得收入人民幣7.55億元，較2010年同期的5.72億元上升32.0%。 

毛利由去年同期的人民幣2.24億元上升48.1%至人民幣3.32億元，而毛利率則攀升4.7

個基點至43.9%。歸屬於本公司所有者的利潤較去年同期增長逾倍至人民幣1.16億元

（2010年上半年：人民幣5,629萬元）。淨利潤率由2010年上半年的9.8%勁增5.6個基

點至2011年的15.4%。每股基本及稀釋收益為人民幣8.8分。董事會議決並不宣派截至

2011年6月30日止6個月的中期股息。 

 

海隆控股主席兼首席執行官海隆控股主席兼首席執行官海隆控股主席兼首席執行官海隆控股主席兼首席執行官張軍先生張軍先生張軍先生張軍先生說：「我們於主要油田設備產品和服務領域的領先

地位，為我們進一步擴張國際市場奠下良好基礎。我們取得優秀成績的主要原因是我們

的產品和服務具技術領先優勢，以及我們與主要國際油氣公司的緊密合作關係。同時，

足以證明海隆專注於生產高端產品及拓展國際市場之努力和策略是正確的。」 

 

~續~ 
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集團擁有三項核心業務，鑽杆及相關產品，輸送管及OCTG防腐塗層塗料以及油田服

務。於回顧期內，三項業務收入佔總收入的百分比分別為47.0%，29.8%和23.2%。2011

上半年，48.4%的收入來自國際市場，較2010年同期上升16.5個基點。 

 

2011年上半年，鑽杆及相關產品分部的收入上升22.4%至人民幣3.55億元（2010年上半

年：人民幣2.90億元），增長主要反映來自於國際市場銷售鑽杆的收入上升68.4%至人

民幣1.44億元(2010年上半年：人民幣8,557萬元)，是海隆一直致力拓展國際市場份額

（特別是中東）的努力成果及國際油氣公司增加於鑽井活動的資本開支所致。同時，鑽

杆配件部分銷售激增754.7%至人民幣5,470萬元（2010年上半年：人民幣640萬元）。

主要原因是集團向其中東的聯營控股企業（於2011年開始其製造業務）銷售鋼管和接頭

的數量增加，作為其製造鑽杆的主要原材料所致。鑽杆及相關産品於中國市場的銷售收

入下降29.1%至人民幣1.26億元（2010年上半年：人民幣1.78億元），該減幅反映於中

國市場銷售鑽杆産品的數量減少，但部分被於中國市場的平均售價增加所抵銷。銷量減

少主要反映中國的油氣公司由於海外鑽探活動的相關開支減少而對鑽杆的需求水平減

少。然而，集團能提升平均售價，主要原因是集團專注於開發及生產的毛利較高的高端

訂制鑽杆產品。 

 

於業績回報期內，塗層塗料板塊的收入增加17.6%至人民幣2.26億元（2010年上半年：

人民幣1.92億元）。來自油氣管道塗層塗料的收入增加15.3%至人民幣1.62億元，銷售

增加主要反映國內油氣管道建設項目的資本開支增加，從而帶動對塗層物料及服務的需

求上升。來自OCTG塗層塗料的銷售收入從2010年上半年的人民幣5,162萬元上升23.7%

至2011年同期的人民幣6,384萬元。此部分銷售增長主要是由於集團擴充産能提高利用

率，市場需求增加，以及價格上升。 

 

2011年上半年，油田服務業務的收入攀升94.0%至人民幣1.74億元（2010年上半年：人

民幣8,986萬元）。主要增長源自西非、中東及厄瓜多爾進行的油田服務項目。 

 

展望未來，張先生總結：「我們對行業未來發展保持樂觀，預料此領域之石油鑽探活動

和資本投資保持強勁勢頭。我們將繼續專注於研發及強化高端產品和服務的營銷，通過

產能提升從而和进一步垂直整合來鞏固我們的領導地位，並積極擴展國際版圖，致力把

握市場帶來的機遇。我們矢志成為領先的綜合國際油田設備和服務供應商，並致力為我

們的股東帶來更好的回報。」 

~完~ 

有關有關有關有關海隆控股有限公司海隆控股有限公司海隆控股有限公司海隆控股有限公司 

海隆控股有限公司是中國領先非國有綜合油田設備和服務供應商，專注於鑽杆、輸送管

及OCTG防腐塗層塗料，以及油田服務。海隆是中國最大、世界第二大的鑽杆產品和

OCTG塗層塗料供應商，亦是中國最大的油氣輸送管線塗層塗料供應商。集團已經建立

多元化且雄厚的客戶基礎，主要客戶包括中國最大的油氣公司中石油和中石化」，以及

Schlumberger, Gazprom及Weatherford等大型國際油氣公司。 
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新聞垂詢新聞垂詢新聞垂詢新聞垂詢: 

 

縱橫財經公關顧問縱橫財經公關顧問縱橫財經公關顧問縱橫財經公關顧問（（（（中國中國中國中國））））有限公司有限公司有限公司有限公司 

 
 
 

董雪南小姐 電話: (852) 2864 4811 nan.dong@sprg.com.hk 

劉婉君小姐 電話: (852) 2864 4876 winnie.lau@sprg.com.hk 

張詩宇小姐 電話: (852) 2114 4960 sophie.zhang@sprg.com.hk 

金海韻小姐 電話: (852) 2114 4963 melody.jin@sprg.com.hk 

梁頌欣小姐 電話: (852) 2864 4846   vivienne.leung@sprg.com.hk 


